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Serielles und modulares Bauen verédndert die Art, wie Gebdude geplant und realisiert werden. Standardisierung,

Vorfertigung und industrielle Prozesse schaffen neue Méglichkeiten fiir schnellere, effizientere und planbarere

Bauprojekte. Die MHS Deutschland Vertriebs GmbH baut ihre Marktpréasenz in Deutschland gezielt aus. Dafiir suchen

wir mehrere Business Development Manager / Sales Manager (m/w/d), die Markte entwickeln, Netzwerke aufbauen

und neues Geschiéft gewinnen wollen.

— Deine Aufgabe

Du Ubernimmst eine zentrale Rolle beim Aufbau unseres
deutschen Marktes. Du entwickelst dein Vertriebsgebiet
eigenverantwortlich, gewinnst neue Kunden und identifizierst
relevante Bauprojekte friihzeitig.

Dabei positionierst du unsere Losungen in den Bereichen:
* modulare Badlésungen
e serielle Modul- und Strangtechnik

Dein Ziel: Entscheider frihzeitig erreichen, Lésungen bereits
in der Planungsphase positionieren und aus Markt- und
Projektpotenzialen nachhaltiges Geschaft entwickeln.

—> Deine Zielmarkte

Unser Kernmarkt ist der mehrgeschossige
Wohnungsbau sowie das serielle und modulare Bauen.
Weitere strategische Marktsegmente sind:

¢ Hotelbau und Serviced Apartments

¢ Pflegeeinrichtungen und Seniorenwohnen

e Biro- und Verwaltungsgebaude

Deine Ansprechpartner sind insbesondere Projekt-
entwickler, Bautrdger, Generalunternehmen und
Generaliibernehmer, Wohnungsbaugesellschaften,
Investoren und Betreiber. Dartiber hinaus entwickelst du
ein relevantes Netzwerk zu Architekten, Fachplanern,
Projektsteuerern und weiteren Multiplikatoren der Bau-
und Immobilienwirtschaft.



—> Was du bei uns bewegst —> Was du mitbringst

e Du baust dein Vertriebsgebiet und ein belastbares e mehrjahrige Erfahrung im B2B-Vertrieb, Business
Netzwerk systematisch auf. Development oder technischen Projektvertrieb
¢ Du identifizierst, entwickelst und gewinnst relevante e idealerweise Erfahrung in der Bauwirtschaft,
Neukunden. Gebaudetechnik, Projektentwicklung oder im seriellen
¢ Du erkennst attraktive Bauprojekte friihzeitig und bzw. modularen Bauen
identifizierst die relevanten Entscheider. e Begeisterung flur aktive Neukundengewinnung und
¢ Du positionierst unsere seriellen Lésungen bereits in Netzwerkaufbau
frihen Planungs- und Entscheidungsphasen. e Versténdnis fir die Strukturen und Entscheidungsprozesse
e Du entwickelst Kunden und Projekte zu qualifizierten von Bauprojekten
Sales Opportunities. e idealerweise ein bestehendes Netzwerk in der Bau- und
* Du begleitest Projekte vertrieblich bis zur Vergabe Immobilienwirtschaft
bzw. Beauftragung. ¢ unternehmerisches Denken, Eigeninitiative und hohe
¢ Du steuerst deine Sales Pipeline strukturiert Uber Selbstorganisation
unser CRM-System. e (iberzeugendes und verbindliches Auftreten gegenliber
e Du arbeitest eng mit den technischen, kaufménnischen Entscheidern
und projektbezogenen Funktionen innerhalb der ¢ hohe Reisebereitschaft innerhalb deiner Vertriebsregion
Unternehmensgruppe zusammen. e Flhrerschein Klasse B

Entscheidend ist flir uns nicht, dass du bereits jedes Detail unserer Losungen kennst. Entscheidend sind dein
Marktversténdnis, deine vertriebliche Persdnlichkeit und dein Wille, gemeinsam mit uns etwas aufzubauen.

— Deine Vertriebsregion

Wir besetzen Positionen in drei Regionen. Du libernimmst die eigenverantwortliche Entwicklung einer dieser Regionen.

Deutschland Siid Deutschland Siid-West Deutschland West
Bayern und sudliches Baden- ndrdliches Baden-Wiurttemberg, Nordrhein-Westfalen, nordliches
Wiirttemberg Hessen, sldliches Rheinland-Pfalz Rheinland-Pfalz

und Saarland

— Was wir dir bieten

Bei uns tUbernimmst du keinen bestehenden Kundenstamm — du bekommst die Mdglichkeit, einen Markt und deine
Vertriebsregion von Beginn an aktiv mit aufzubauen.

Dich erwarten:

e hoher unternehmerischer Gestaltungsspielraum

e eigenverantwortliche Entwicklung deiner Vertriebsregion

¢ attraktives Fixgehalt plus erfolgsorientierte Pramie

¢ Dienstwagen auch zur privaten Nutzung

¢ Vollzeit im Homeoffice

¢ innovative Lésungen flr das serielle und modulare Bauen

e kurze Entscheidungswege und direkter Austausch mit der Geschéftsflihrung

e starke technische und kaufménnische Unterstitzung innerhalb der Unternehmensgruppe

e langfristige Entwicklungsmaoglichkeiten

Die Position erfordert eine hohe Reisebereitschaft und personliche Prasenz bei Kunden, Projekten und
Netzwerkpartnern.

Du mochtest nicht nur ein bestehendes Vertriebsgebiet verwalten, sondern neue Tiiren 6ffnen, Netzwerke
entwickeln und die Zukunft des seriellen Bauens aktiv mitgestalten? Dann méchten wir dich kennenlernen.

MHS Vertriebs GmbH
Serielle Lésungen fir die Zukunft des Bauens.

Jetzt bewerben




